ПРАВИЛА ОПИСАНИЯ ОБЪЕКТА ЗАКУПКИ.

Уважаемые заказчики! Уважаемые контрактные управляющие!

Мы раскроем вам новый термин «описание объекта закупки», рассмотрим правила описания объекта закупки в условиях нового законодательства, а так же, с учетом опыта прошлых лет, сформулируем наши рекомендации по составлению этого очень важного для заказчика документа.
Значение документа «Описание объекта закупки» (ранее техническое задание) очень существенно, ведь при грамотном его составлении выбор победителя по низкой цене производится без ущерба для заданного заказчиком уровня качества!
В составе пакета документов, которые заказчик представляет в Уполномоченный орган – управление муниципального заказа Администрации города для размещения (независимо от типа закупки) всегда должно быть описание объекта закупки (техзадание). При размещении информации о закупке в сеть Интернет этот документ является неотъемлемой частью документации.
В техзадании заказчик настолько точно, насколько это возможно, описывает предмет закупки. Каждый вид описания объекта закупки (закупка продуктов, топлива, ремонтно-строительные работы) имеет свои особенности, индивидуален. Мы рекомендуем на этом этапе (по-возможности) привлекать к написанию этого документа специалистов, обладающих узкопрофессиональными знаниями и навыками в предметной области закупки, необходимых для грамотного описания предмета.

Правительство РФ может установить описание отдельных видов закупок!!!

Традиционно заказчики включают  в техническое задание:
· Непосредственное описание товаров, работ, услуг (функциональные характеристики и потребительские свойства);

· Требования по количеству, периодичности, сроку и месту поставок;

· Требования по комплектации;

· Требования к обслуживанию товара;
· Требования к расходам на эксплуатацию товара (при необходимости);

· Требования по качеству;

· Требования к шефмонтажу (если монтаж осуществляется поставщиком);

· Требования к обучению персонала заказчика;

· Передаваемая вместе с товаром документация и необходимое количество расходных материалов;

· Требования к остаточному сроку годности, сроку хранения;

· Требования к гарантийному сроку товара, работы, услуги и (или) объему предоставления гарантий их качества, к гарантийному обслуживанию товара, к расходам на эксплуатацию товара.
Уважаемые заказчики! Вышеуказанные позиции вы можете использовать в различных комбинациях.
Ниже приведен свод основных правил при составлении описания объекта закупки: 
· Это описание должно быть основано на правилах нормирования, которые определят требования к товарам, работам, услугам (их количеству, качеству, потребительским свойствам, предельной цены, иным характеристикам).  
· Это описание не должно вести к приобретению товаров роскоши, товаров с избыточными потребительскими свойствами; соблюдение этих требований будут отслеживать и оценивать проверяющие органы, общественные организации. 
· Это описание не должно вести только к одному производителю товара (позиция ФАС в обеспечении конкуренции между производителями);

*** некоторые заказчики используют нехитрый способ: переписывают технический паспорт конкретного товара с конкретным товарным знаком. Это расценивается  как нарушение антимонопольного права (ФЗ-135)! 
· Это описание должно учитывать требования законодательства об энергоэффективности и энергосбережении – ФЗ №261 «Об энергосбережении и о повышении энергетической эффективности». Важно учитывать требования к значению классов э/э товаров (согласно приказу Минпромторга РФ №357 от 29.04.2010 г. такие товары, как: холодильники, морозильники, мониторы компьютерные, бытовые стиральные машины должны соответствовать классу не ниже «А»); требования к параметрам э/э товаров, работ, услуг, влияющих на объем используемой энергии; требования э/э товаров, используемых для создания элементов конструкций зданий, строений, сооружений -  учитывает сметчик, проектировщик при составлении ТЗ – см. Приказы Минэкономразвития № 88 от 09.03.2011г., №357 от 29.04.2010 г., №229 от 04.06.2010 г.;

*** в ТЗ школы №13 при закупке технологического пищевого оборудования (посудомоечной машины) содержалось требование о наличии информации о классе э/э в технической документации, прилагаемой к посудомоечной машине при поставке, в маркировке и на этикетках (на основании  приказа Минпромторга РФ от 07.09.2010г. № 769); 
*** каждый проект контракта (товар, работы, услуги), размещенный на сайте «Муниципальный заказ», содержит в себе пункт по э/э:  4.4.10. «Производить работы в рамках договора в соответствии с требованиями по энергосбережению и повышению энергетической эффективности использования энергетических ресурсов, установленных Федеральным законом №261-ФЗ иными нормативными правовыми актами».

· Это описание должно учитывать антимонопольные требования при компоновке продукции (работ, услуг) внутри одной закупки, при компоновке лотов в внутри одного конкурса:

*** заказчик самостоятельно принимает решение об укрупнении или разделении отдельного заказа (лота). Важно помнить, что «мельчить» можно всегда, НО!!! Укрупняя всегда иметь доказательную базу, что на рынке есть множество лиц, способных выполнить ТЗ в полном объеме а также  товары, работы, услуги  должны технологически и функционально взаимосвязаны, т.е. иметь единую сферу применения, единое целевое назначение (Ч.17 ФЗ-135 «О защите конкуренции». Т.е. закупку (лот) не нагружать!!!

*** учитывая, что в рамках одного конкурса могут выделяться лоты, не рекомендуем заказчикам закупать по лотам совершенно не связанную между собой продукцию, например: лот№1 – обувь, лот№2 – ГСМ, лот№3 – продукты питания и т.п.  – такие действия могут квалифицироваться как антимонопольные нарушения.

Принимая во внимание, что конкурс с 2014 года будет занимать в жизни заказчика важное место, нам необходимо научиться правильно компоновать лоты в рамках одного конкурса. Рекомендуем компоновку:

- по территориальному принципу  (* поставка чего-либо в разные районы одного города: лот№1 – поставка …. по адресам…, лот№2 – поставка… по адресам…); По нашему мнению, например, это может быть полезным такому заказчику, как УЖКХ: при ремонтах балконов по разным микрорайонам; при установке счетчиков, приборов учета по разным адресам.
- по видам продукции (*лот №1 – поставка бакалеи, лот№2 – поставка мяса или лот№1 – замена оконных блоков, лот№2 – другие ремонтные работы);

- по периодам поставки (*лот№1 – поставка в I квартале; лот№2 – поставка во II квартале); по нашему мнению, например, это может быть полезным в будущем при формировании многолотовой закупки на опубликование циклов статей – заказчик Администрация;
- по лицензируемым и не лицензируемым видам деятельности (*лот №1 – текущий ремонт; лот №2 – монтаж пожарной сигнализации)
Вышеперечисленные принципы разбивки по лотам могут вами использоваться как поодиночке, так и в сочетании друг с другом (* лот №1 - поставка мяса в 1-м квартале, лот№2 -  поставка рыбы во 2-м квартале).

 *** Что касается объединения в одну закупку общестроительных работ и специальных работ (работ по монтажу охраной, пожарной сигнализации): контролирующие органы, арбитражные суды смотрят на это отрицательно, т.к. это самостоятельные рынки. На эти виды работ требуется получение различных разрешительных документов (письмо ФАС от 30.11.2010 г. №АЦ/42183; постановление Федерального арбитраж. суда №Ф03-9099/2010 от 07.02.2011 г.) это СРО (на общестроительные) и  лицензии на работы по монтажу, ремонту и обслуживанию средств обеспечения пожарной безопасности зданий и сооружений, выданные МЧС России. Вместе с тем письмо ФАСа от 07.07.2011 г. № ИА/26163  уже допускает объединение в одной закупке со строительными работами иных работ, требующих лицензии. В этой ситуации предполагается, что участник, который выходит на торги, обладает СРО «на генподряд» и в случае победы привлекает субподрядчиков на специальные работы. Ни в коем случае в такой закупке нельзя требовать от участника (в составе заявки) специальных лицензий – только СРО на генподряд. При этом в техническом задании прописать, что привлеченный «субчик» на момент начала выполнения работ должен обладать специальной лицензией. И предмет закупки обозначить как «Организация работ по….».
*** Что касается объединения  в одну закупку работ по проектированию и строительству тема актуальная и болезненная. Сложившаяся судебная  практика и практика Фас отрицательная. Большинство поддерживают мнение, что это принципиально разные рынки: цель, содержание, методы и результаты выполнения указанных работ не являются сходными и однородными. А так же причины в том, что без ПСД невозможно определить окончательный объем строительных работ; отсутствие ПСД в техническом задании на строительство будет означать, что заказчик не установил требования к объему работ, что лишает участника сформировать свое предложение в заявке;   при неизвестном объеме работ невозможно определить НМЦК.   

*** Что касается объединения в одну закупку (составления одного технического задания) на создание рабочей документации и строительства, то отношение Фас положительное (о чем говорит письмо №АК/32922 от 29.08.2011 г. Объединять можно при условии ранее разработанной проектной документации. Для информации: рабочая документация – это составная часть ПСД. На практике бывает, что сначала отдельной закупкой изготовлена проектная документация на строительство объекта, а затем на базе нее заказчику необходимо изготовить рабочую документация и построить объект. * Строительство моста через р. Репинка – заказчик МКУ «Городское строительство». 
· Это описание должно быть основано на положениях  ФЗ-44 (ст.33):

Обращаем внимание: понятие «Одноименность» в ФЗ-44 отсутствует!!! 

Т.е. если по ФЗ-94 мы с вами при формировании закупки придерживались номенклатуры товаров, работ, услуг (кодов ОКДП), то в рамках нового законодательства при разработки ТЗ учитываем вышесказанные правила и те, которые ниже приведены!!!     

· В описании объекта закупки указываются функциональные, технические и качественные характеристики, эксплуатационные характеристики объекта закупки (при необходимости). 

*** Разбираем на примере закупки копировального аппарата.
- пример функциональных характеристик товара: копировальный аппарат должен обеспечивать скорость копирования не менее 15 листов в минуту при скорости выхода первой копии не более 20 секунд; 

- пример технических и качественных характеристик товара: дается описание строения, принцип действия, физические параметры копировального аппарата; 
- пример эксплуатационных характеристик: замена картриджа при заданных условиях использования должна осуществляться не чаще 1 раза в месяц.
*** из практики: часто заказчики отмечают: с одной стороны они в ТЗ должны показать требования к тех. характеристикам товара, к качеству и пр., а с др. стороны нельзя указывать требования, которые влекут ограничение кол-ва участников. НО это кажущееся противоречие: устанавливать требования к объекту (предмету заказа) можно и нужно, а требования к субъекту (участнику: какие у него ресурсы, производственные мощности, квалификация) нельзя (кроме разрешенных законом – в рамках дополнительных требований).

· Описание объекта закупки должно содержать: max и (или) min показатели (задавать в диапазоне «не менее» «не более»), показатели, значения которых не могут изменяться - const. Главное, чтобы эти показатели не вели к конкретному производителю!!!  

*** из практики: степень конкретизации тех. показателей должна отвечать потребностям заказчика. Т.е. при проверке ФАС придется доказать наличие потребности именно в этих габаритах, размерах, а ни в других. Заказчику надо быть аккуратнее с «показателями, значения которых не могут изменяться - const»!!! У нас был случай обжалования закупки уборочной техники (заказчик МП КХ), в которой ФАСу пришлось доказывать необходимость заявленных параметров машины. Существенную роль сыграл факт прохождения машины под ж/д мостом на выезде из города, где именно заявленные габариты отвечают размеру моста.  
*** рекомендуем: на этапе подготовки ПСД заказчику необходимо поставить задачу проектировщику о разработке ведомости материалов с указанием их качественных характеристик, значений показателей. Эту работу может осуществить только проектировщик, способный оценить насколько изменение хар-к материала скажется на безопасности здания или работоспособности технологической цепи. ПСД вместе с ведомостью материалов в составе описания объекта закупки размещается на сайте. 
Так же отмечаю, что из практики взаимодействия с УФАС по Калужской области размещенная на сайте в рамках закупки ПСД  НЕ ЗАМЕНЯЕТ техническое задание. 

Таким образом, заказчику, помимо ПСД, необходимо (вместе с проектировщиком) разработать «Ведомость материалов», «Описание объекта закупки=ТЗ»!!! Эти документы должны отвечать требованиям ФЗ-44.
· использование, если это возможно, при составлении описания объекта закупки стандартных показателей (ГосТЫ, НЕТТО, БРУТО, СанПиНы), требований, условных обозначений и терминологии, касающихся технических и качественных характеристик объекта закупки, установленных в соответствии с техническими регламентами, стандартами и иными требованиями, предусмотренными законодательством Российской Федерации о техническом регулировании. (ТУ писать нельзя (у каждого производителя оно свое), но содержание из него можно!!!) Если заказчиком при описании объекта закупки не используются такие стандартные показатели, требования, условные обозначения и терминология, в документации о закупке должно содержаться обоснование необходимости использования других показателей, требований, обозначений и терминологии!

*** Из практики: заказчик может в техническом задании указать, что товар должен быть «качественным». НО этого недостаточно! Товар, работы, услуги могут быть более или менее качественными только в обыденном понимании. Характеристика «качественный» обозначает соответствие чему-то (ГОСТу, СанПиНу и т.д.), а отклонение от требований означает, что товар некачественный. 

*** Заказчику важно помнить, что в техническое задание он может включать условие о том, ч то продукция должна соответствовать повышенным требованиям по качеству – на основании абз.2 п.4 ст. 469, абз.2 п.2 ст.721 ГК РФ). Иначе говоря, заказчик может несколько изменить условия по сравнению с техническим регламентом, ГОСТом или СанПиНом, но только «в лучшую сторону». Например: в соответствии с СанПин 2.4.1.1249-03 площадь озеленения территории дошкольного образовательного учреждения должна составлять не менее 50%, заказчик может предусмотреть озеленение не менее 60% территории. Еще пример: в восстановительные соки допускается добавление лимонной кислоты в дозировке не более 3 г/л (в соотв.  с  тех. регламентом). Заказчик может уточнить этот показатель, уменьшив ее содержание, например, до 2 г/л. Таким же образом можно улучшать качество и молочной продукции, закупаемой нашими Заказчиками. 
*** Если заказчик ссылается на ГОСТ, который содержит в себе диапазонные значения, то лучше эти значения отдельно расписать, чтобы уже участник в своей заявке нам показал конкретное значение из этого диапазона ГОСТа.
· описание объекта закупки может включать в себя спецификации, планы, чертежи, эскизы, фотографии; требования к упаковке, маркировке, этикеткам;***при закупке ступенькохода для преодоления инвалидами в креслах-колясках лестничных маршей, заказчик (МКУ Центр соц. обслуживания граждан пожилого возраста и инвалидов г. Обнинска) столкнулся со множеством проблем на этапе приемки товара, в т.ч. с нарушением целостности упаковки, как следствие царапинами…  
· заказчик вправе установить требование о соответствии поставляемого товара изображению товара. В этом случае ТЗ должно содержать изображение товара и указанные на нем параметры.
· заказчик вправе установить требование о соответствии поставляемого товара образцу или макету. В этом случае ТЗ должно содержать информацию о месте, дате начала и окончания, порядке и графике осмотра участниками этого образца или макета.

· В описание объекта закупки не должны включаться требования или указания в отношении товарных знаков, знаков обслуживания, фирменных наименований, патентов, полезных моделей, промышленных образцов, наименование места происхождения товара или наименование производителя, а также требования к товарам, информации, работам, услугам при условии, что такие требования влекут за собой ограничение количества участников закупки, за исключением случаев, если не имеется другого способа, обеспечивающего более точное и четкое описание характеристик объекта закупки. 

Наша рекомендация: вообще уйти от товарных знаков, т.к. доказать контролирующим органам, что «…не имеется другого способа, обеспечивающего более точное и четкое описание характеристик объекта закупки» может быть проблематично для заказчика!!! Подробно прописывать параметры, значения, характеристики. 

Для справки ЗАКАЗЧИКУ: посмотреть определения «Товарный знак и знак обслуживания», «Фирменное наименование», «Патент», «Полезная модель», «Промышленный образец», «Наименование места происхождения товара» можно в статье 1477 ГКРФ (Часть IV). 

 Смотрите в сети Интернет информационные ресурсы Роспатента -

федерального органа исполнительной власти по охране

интеллектуальной собственности:

- Реестр полезных моделей;

- Реестр промышленных образцов;

- Реестр товарных знаков и знаков обслуживания;

- Реестр наименований мест происхождения товаров.

Адрес страницы: http://www1.fips.ru/wps/portal/Registers/
· Документация о закупке может содержать указание на товарные знаки в случае, если при выполнении работ, оказании услуг предполагается использовать товары, поставки которых не являются предметом контракта. При этом обязательным условием является включение в описание объекта закупки слов "или эквивалент". 

*** например, закупаем услуги по изготовлению мебели на заказ конкурсом. Может быть указано, что скольжение дверей шкафа-купе должно быть обеспечено роликами системы Absolut (или эквивалент), при изготовлении шкафа должны использоваться стальные профили Divendoor (или эквивалент).
· Исключения, когда можно не добавлять "или эквивалент": 

- если у заказчика существует необходимость обеспечения взаимодействия закупаемых товаров с товарами, которые уже используются  заказчиком. Здесь имеется ввиду, что другой «эквивалент» товара будет несовместим с имеющимся; при этом в ТЗ необходимо обосновать необходимость такого взаимодействия.

- если необходимо закупить запасные части и расходные материалы к машинам и оборудованию, используемым заказчиком. 
*** чтобы заказчик правомерно установил требование о поставке зап. частей или расходников конкретных товарных знаков без добавления «или эквивалент», ему нужно быть уверенным в том, что у него имеется техническая документация производителя на эти машины, оборудование, в которой явным образом говорится о необходимости  использования запчастей и расходников конкретного товарного знака, либо в технической документации указано на неблагоприятные последствия для техники, которые могут наступить при использовании иных расходников и запчастей.  

· Не допускается  устанавливать требования к производителю товара, требования к квалификации участника закупки, включая наличие опыта работы, а также требования к деловой репутации участника закупки, требования к наличию у него производственных мощностей, технологического оборудования, трудовых, финансовых и других ресурсов, необходимых для производства товара, поставка которого является предметом контракта, для выполнения работы или оказания услуги, являющихся предметом контракта, за исключением случаев, если возможность установления таких требований к участнику закупки предусмотрена настоящим Федеральным законом (например дополнит требования при проведении конкурсов с огранич.  участием, аукционах).

*На сегодня такая возможность установлена в конкурсах по питанию; так же при строительных работах, если сумма заказа свыше 50 млн. руб.

* В ФЗ-44 такие требования называются дополнительными и могут устанавливаться только в случаях проведения конкурсов с ограниченным участием, двухэтапных конкурсов.

Требования по гарантии:

- устанавливаются при необходимости: требования к гарантийному сроку товара, работы, услуги и (или) объему предоставления гарантий их качества, к гарантийному обслуживанию товара, к расходам на эксплуатацию товара, к обязательности осуществления монтажа и наладки товара, к обучению лиц, осуществляющих использование и обслуживание товара;***написать в ТЗ «гарантия 2 года» не корректно. Необходимо прописать набор обязанностей поставщика на период гарантии, например: явиться для диагностики; обратиться к экспертам; на период ремонта предоставить новый товар и т.д.

- устанавливаются обязательно:  в случае закупки машин и оборудования заказчик устанавливаются требования к гарантийному сроку товара и (или) объему предоставления гарантий его качества, к гарантийному обслуживанию товара, к расходам на обслуживание товара в течение гарантийного срока, а также к осуществлению монтажа и наладки товара, если это предусмотрено технической документацией на товар. В случае закупки новых машин и оборудования устанавливаются требования к предоставлению гарантии производителя и (или) поставщика данного товара и к сроку действия такой гарантии. Предоставление такой гарантии осуществляется вместе с данным товаром.

Примеры по гарантии:

	Требования
	Значения

	к гарантийному сроку товара
	12 месяцев с момента ввода товара в эксплуатацию.

	к объему предоставления

гарантий качества товара


	Гарантия качества товара

распространяется на все узлы, детали,

запасные части, расходные материалы

входящие в комплектацию товара.

	к гарантийному обслуживанию

товара


	Гарантийное обслуживание должно

производится полностью за счет

поставщика на территории (по месту

нахождения) заказчика, в соответствии с техническими требованиями

производителя товара.

При невозможности выполнить

техническое обслуживание товара на

территории (по месту нахождения)

заказчика, поставщик обязан за свой счет

осуществить транспортировку товара к

месту проведения гарантийного

обслуживания, а также возврат данного

товара заказчику, после гарантийного

обслуживания.

	к расходам на обслуживание товара в гарантийный срок
	Все расходы, в соответствии с

техническими требованиями

производителя товара, связанные с

обслуживанием товара в гарантийный

срок несет поставщик товара.

	к осуществлению монтажа и наладки товара (в случае, если это предусмотрено

технической документацией на товар)
	Все расходы, в соответствии с

техническими требованиями

производителя товара, связанные

осуществлением монтажа и наладки

товара несет поставщик товара.

	к обучению лиц, осуществляющих

использование и обслуживание товара


	Поставщик товара обязан провести

обучение 5 сотрудников заказчика,

которые будут осуществлять

использование и обслуживание

приобретаемого товара.

	о предоставлении гарантии ПРОИЗВОДИТЕЛЯ товара
	Наличие (предоставление такой гарантии осуществляется вместе с товаром)

	к сроку действия гарантии ПРОИЗВОДИТЕЛЯ товара
	12 месяцев с момента ввода товара в

эксплуатацию

	о предоставлении гарантии ПОСТАВЩИКА на данный товар
	Наличие (предоставление такой гарантии осуществляется вместе с товаром)

	к сроку действия гарантии ПОСТАВЩИКА товара (срок действия такой гарантии должен быть не менее чем срок действия гарантии производителя данного товара)
	12 месяцев с момента ввода товара в

эксплуатацию




В описании объекта закупки (ТЗ) указать информацию о количестве и месте доставки товара, месте выполнения работ или оказания услуг; сроки поставки товара или завершения работы.

В описании объекта закупки (техническом задании) обязательно должна содержаться информация об объёме закупки.
· Наиболее часто объем закупки указать не представляет сложности: вес (нетто, брутто), объем, штуки и др.

· В ФЗ-44  отдельно выделяются случаи, когда при заключении контракта объем подлежащих выполнению работ по техническому обслуживанию и (или) ремонту техники, оборудования, оказанию услуг связи, юридических услуг, медицинских услуг, образовательных услуг, услуг общественного питания, услуг переводчика, услуг по перевозкам грузов, пассажиров и багажа, гостиничных услуг, услуг по проведению оценки невозможно определить. 
Итак, заказчик в письменном поручении указывает:
· Начальную (максимальную) цену контракта;

· Начальную (максимальную) цену запчастей (каждой запчасти);

· Начальную (максимальную) цену единицы услуги и (или) работы.

*** Заказчику необходимо в течение года осуществлять техническое обслуживание и ремонт автотранспортных средств, на что выделен 1 500 000 руб. Естественно, заказчику в начале периода неизвестно, какие именно запчасти и в каком количестве понадобятся, и какое количество услуг потребуется в течение года. 

Указываем в письменном поручении:

1. Начальную (максимальную) цену – 1 500 000 руб.

2. Перечень запчастей с указанием начальной (максимальной) цены каждой запчасти:

     - глушить – 5000 руб.,

     - бампер – 3000 руб. 

     3. перечень услуг (работ) и начальную (максимальную) цену единицы услуги (работы):

     - шиномонтаж – 1500 руб.,

     - сход-развал – 1000 руб.,

     - ремонт диска- 5000 руб. и т.д. 

     4. общую начальную (максимальную) цену запчастей и услуг (ОМЦЗЧ) – 2 000 000. Эта цена формируется путем сложения всех единичных расценок из перечня запчастей и из перечня услуг.

Интересно, что общая цена запчастей и услуг может превышать начальную (максимальную) цену, которая изначально выделена и это нормально.

Далее проходит аукцион, в ходе которого участники понижают ОМЦЗЧ -2 000 000 руб. Сам торг проводится  для того, чтобы выясниться «процент снижения цены», который потом надо будет применить к цене каждой запчасти и каждой услуги (работы), а итоговая цена тога никуда не заносится и вообще не играет никакой роли.
Допустим, что в ходе аукциона цена ОМЦЗЧ составила 1 417 500 руб. Снижение этой цены составило 5,5%. В контракт эта цена не переносится.

При заключении контракта:

Цена каждой запчасти из перечня и цена каждой услуги (работы) определяются путем снижения пропорционально снижению ОМЦЗЧ.
-глушитель – 4725 руб.,

-бампер – 2835 руб.,

- шиномонтаж – 1417,5 руб.,

- сход-развал – 945 руб.,

- ремонт диска- 4875 руб. и т.д.  Эти расценки в течение всего срока действия контракта остаются твердыми – не изменяются!

Цена контракта при этом сохраняется на уровне Начальной (максимальной), т.е. 1 500 000 руб. Снижение ее при заключение контракта не производится.

Таким образом, по установленным расценкам заказчик оплачивает запчасти и услуги по их замене, но превышать 1 500 000 руб. нельзя!

· Но на практике встречаются случаи, когда заказчику также невозможно определить объем закупаемой продукции (услуг), например, сколько потребуется убрать снега.  И такие случаи конкретно законом ФЗ-44 не выделяются. Как быть заказчику?
Можно воспользоваться следующей схемой:

1. Рассчитать некое максимальное количество продукции, определив его условно, исходя из предусмотренных лимитов бюджетных обязательств и среднерыночной цены за единицу товара.

2. В проекте контракта указать, что поставка должна будет осуществляться по конкретным заявкам заказчика (например, по еженедельным, ежемесячным или при возникновении потребности), и оплата будет производится по факту поставки каждой такой партии. Таким образом, происходит постепенная выборка всего объема, причем к окончанию срока действия контракта весь объем может быть так и не выбран.

Последствия неграмотного, некорректного или неконкретного технического задания:
· Придется купить самое дешевое и плохого качества;

· Придется купить «кота в мешке», т.к. заказчик не прописал важные характеристики, а Единая комиссия на этапе допуска участника к процедурам не вправе от него и потребовать их;

· Никто не подаст заявки, т.к. заказчик установил в принципе невыполнимые требования к продукции, либо цена не соответствует продукции, либо заказчик хочет «то-сам не знает что»;

· Придется «дозакупать» отдельной процедурой комплектующие, отдельные детали, пусконаладочные работы и т.д., которые не вошли в документацию (забыли включить);

· Придется заплатить штраф.
ПОЭТОМУ, уважаемые заказчики! Чтобы после проведенных процедур по закупке необходимых товаров, работ или услуг вы получили именно то, что ожидали ВАЖНО соблюдать озвученные нами сегодня требования и рекомендации по подготовке документа «ОПИСАНИЕ ОБЪЕКТА ЗАКУПКИ».
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