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Исх. № 00 -490 от 1.10.2016 г.      

Руководителю 
предприятия малого и среднего бизнеса
28 октября 2016 года

Калужская торгово-промышленная палата проводит круглый стол

«ИСКУССТВО ЭФФЕКТИВНОЙ БИЗНЕС-ПРЕЗЕНТАЦИИ» 
(с элементами  практикума по подготовке презентации)
Мероприятие проводится и финансируется в рамках региональной программы поддержки малого и среднего предпринимательства Калужской области.

Целевая аудитория: руководители и специалисты предприятий малого и среднего бизнеса,  индивидуальные предприниматели.

Организаторы: Государственный фонд поддержки предпринимательства Калужской области,

Калужская торгово-промышленная палата.

Ведет: РУСИНА ЕЛЕНА ПЕТРОВНА – руководитель АНО «Центр профессиональной подготовки «Рабочие нового  поколения» (Холдинг «Базовый Элемент»), преподаватель в Институте Бизнеса и Делового Администрирования АНХ при Правительстве РФ (г. Москва).
Круглый стол проводится в формате 
ПРОГРАММА
1. Введение

- Представление целей и задач курса. Ожидания от программы.
- Сферы применения навыков переговоров и презентации в работе.

- Факторы, влияющие на успешность презентаций. 

- Проблемные ситуации и типичные ошибки. 

- Фокусы внимания.

2. Технология подготовки успешной презентации
- Способы преодоления страха, волнения и стресса. 

- Структура эффективной презентации. 

- Подготовительный этап:
Закон Мэрфи. Анализ ситуации

Цели презентации, потребности аудитории. 

План подготовки. 

Длительность, баланс времени.

Особенности подготовки презентации проекта (когда мало времени и много нужно сказать). 

3. Эффективное взаимодействие с аудиторией
- Особенности восприятия информации вашими слушателями.

- Правила эффективного взаимодействия с аудиторией:
Когда начать? 

Техника «маяка» 

Как вызывать доверие аудитории с первых минут?

Умение использовать свой имидж и первое впечатление.

Способы привлечения и удержания внимания: вербального и невербального. 

Использование невербальных аспектов презентации (жесты, лицо, позы, речь, убедительность, голос, дикция и др).

Работа с вредными привычками. 

- Типы аудитории и особенности большой и малой аудитории. 

- Психологические типы участников.

- Технология ведения дискуссии и ответов на вопросы (принцип Сократа)

Дискуссия в рамках презентаций и переговоров. 

Как держаться, отвечая на вопросы скептически настроенной аудитории.

Техника вовлечения участников в обсуждение.

Как остановить многословного человека?

Ответы на вопросы и возражения. 

Убеждение. 

- Особенности проведения презентации проекта (переговоры, тендеры, выставки и др).. 

4. Использование визуальных средств

- Методики использования визуальных средств.

- Разработка визуальных средств (слайды) для убедительной презентации проекта. 

ПРАКТИКА: Практическое задание по подготовке реальной презентации.

В программе предусмотрен кофе-брейк.

Дата: 28 октября 2016 г.

Время: 11:00-17:00

Место: г. Калуга, пл. Старый Торг, 9/10, Бизнес-Центр КТПП

УЧАСТИЕ БЕСПЛАТНОЕ! РЕГИСТРАЦИЯ ОБЯЗАТЕЛЬНА!

Для участия в семинаре  необходимо заполнить регистрационную форму и выслать  

на электронную  почту tpp@tppkaluga.ru или факс: (4842) 56-47-97
Дополнительная информация по тел.:  (4842) 22 65 08, 56-47-97
Контактное лицо: Сендер Оксана Александровна
